
1

Fondsshop –

Von der Bestellung

bis zur Aktivierung

Herzlich Willkommen
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AGENDA

1. Grundlagen zum Fondsshop

2. Bestellprozess
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4. VERTRIEBLICHE

ANSÄTZE

3. Einrichtung / Live-Präsentation

4. Ihre Fragen
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1. Grundlagen zum Fondsshop: 

Stellen Sie sich doch mal folgende Fragen?
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Wie hat sich Ihr Beratungsalltag 

in den letzten Jahren verändert?
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Wie wird Finanzberatung in 

zehn Jahren aussehen?

Wollen Sie ein Teil davon sein?
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Wieviel Zeit benötigen Sie für 

Administration & Regulierung?
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Wie professionell nimmt Sie 

Ihr Kunde wahr?
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Ihr persönlicher Fondsshop als 

„Schaufenster“ Ihrer Leistung
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Ihr persönlicher Fondsshop als 

Ihr „Schaufenster“ Ihrer Leistung

• Angebot an Kunden als 

Selbstentscheider Tool zur Eröffnung 

eines Depots bei der FFB

• Einzelfonds oder Modellportfolios

• Automatisches jährliches Rebalancing

• 100% Rabatt auf den Ausgabeaufschlag

• Servicegebühr 

• Legitimation durch Berater, Postident 

oder Videoident möglich

Fondsshop-Merkmale



11

Ihr persönlicher Fondsshop als Ihr 

„Schaufenster“ Ihrer Leistung

• Einmalig 299 EUR zzgl. MWST 

• Modellportfolio der FFB 0,15% p.a. inkl. 

MWST (Übernahme durch Makler 

möglich)

• Depotgebühr FFB 45 EUR jährlich (12 

EUR für jedes weitere Depot)

• 0,15 % zzgl. MWST FK-Anteil an der 

Service-Gebühr

Fondsshop-Kosten
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BESTAND FONDSSHOP IN MIO €
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2. Bestellprozess: 

www.fondskonzept.ag/profi-webseite
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Fondsshop oder komplette 

Maklerwebseite?
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Fondsshop oder komplette 

Maklerwebseite?
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3. Einrichtung: 

www.fondskonzept.ag/fondsshop
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1. Fondsfavoriten im MSC?
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2. Anlage MyDepots im MSC?
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3. Registrierung Fondsshop
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4. Modellportfolios bei FFB anlegen?
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4. Modellportfolios bei FFB anlegen?
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Live-Präsentation

MSC & Fondsshop
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4. Vertriebliche Ansätze: 
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Wer sieht Ihr Schaufenster?

• Wie viele Kunden/Kontakte haben Sie?

• Wie viele Ihrer Kunden haben ein Depot?

• Welche Kunden möchten Sie gerne 

gewinnen?

• Welche Ihrer Kunden haben ein „Kraut 

und Rüben-Depot?

• Wer Verdient an Ihnen Geld?

Potentialanalyse: 
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Kundenakquise mit dem Fondsshop?

• Selektieren Sie einen Kontakt pro Tag

• Versenden Sie ein Anlagebeispiel pro Tag

• Fragen Sie spätestens 24 Tage später den 

Kunden nach seiner Meinung

• Vereinbaren Sie einen Termin 

• Beratung oder Fondsshop?

Vorgehensweise:
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Beratungsfrei – Auch bei Nachkauf/Verkauf?

• Kunde überweist an FFB-Bankverbindung

• Verwendungszweck „MP-Nr.“

• Anlage automatisch in Modellportfolio

• Verkauf ebenfalls immer aus Struktur

Wie früher bei Templeton!
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Beratungsfrei – Auch bei Fondstausch?

• Modellportfolio bei FFB-Anpassen

• Anpassung als Ordervorschlag bei FFB 

• Mailvorlage aus MSC an Kunden versenden

• Kunde bestätigt Anpassung mit TAN

Alternativ:

• Neues Portfolio Anlegen

• Portfolioantrag mit Wechsel in neues 

Portfolio zur E-Signatur vorlegen

Vorgehensweise:
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Aktivieren Sie Fondsshop-Tippgeber

• Tippgeber als Untervermittler anlegen

• Persönliche URL zum Fondsshop zusenden

• Courtageweitergabe im MSC einstellen

• Alle Kunden, die über diese URL eröffnen 

werden automatisch dem Tippgeber 

zugeordnet

• Automatische Abrechnung des Tippgebers

Vorgehensweise:
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VIELEN DANK

IHRE 

FRAGEN


