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Geschäftsführ.
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Geschäftsführ. 
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Insiderauswert.

Trading und 

Marktfolge

Geschäftsführ. 

Gesellschafter

Geschäftsführ. 
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Healthcare-Analyst Healthcare-Analyst Sales Manager / 

Produktspezialist 

HealthCare-Fonds

Betriebswirt, 

Molekularbiologe, 

2 Jahre als 

Transaktions-

berater bei KPMG, 

8 Jahre im 

Portfolio-

management

Bankkaufmann, 

Dipl.-

Investmentfonds-

experte (ZfU), über 

35 Jahre Erfahrung 

im Banken- und 

Investmentbereich

Dipl.-Betriebswirtin Bankkauffrau,

M.A.

Dipl.-Volkswirt, 

23 Jahre Erfahrung 

in Pharma-

konzernen, 17 

Jahre Erfahrung im 

Portfolio-

management von 

Healthcare-Assets

Unternehmens-

gründer, Mediziner, 

über 30 Jahre 

Erfahrung im 

Portfolio-

management von 

Healthcare-Assets

Molekularbiologe, 

seit 01.06.18, 

Spezialist für 

Gentherapie

Dipl.-Volkswirt,  

9 Jahre Erfahrung

in der Analyse von 

Healthcare-

unternehmen

Betriebswirt, 

9 Jahre Erfahrung 

in einer Großbank

Interdisziplinäres Team: Wissenschaftler als Portfoliomanager

3 Quelle: Medical Strategy, Stand: 01.07.2020

1. Medical Strategy

Langjährig eingespieltes Team
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▪ Firmengründung: 1992

▪ Seit 2000: Management von Investmentfonds aus dem 
Gesundheitsbereich

▪ Betreutes Gesamtvolumen: 1 Mrd. €

▪ Abdeckung des gesamten Healthcare-Bereichs 

▪ Schwerpunkt auf Small/Mid-Cap Werten

▪ Fokus auf Innovation

▪ Zahlreiche Auszeichnungen

▪ Langjährige Outperformance

Medical Strategy gehört zu den führenden Healthcare-Investmentmanagern Europas.

Das Unternehmen konzentriert sich im Rahmen seiner Kernkompetenz ausschließlich auf das Management von 

Aktienportfolios aus dem Gesundheits- und Biotechbereich.

1. Medical Strategy

Firmenprofil

Quelle: Medical Strategy, Stand: 30.06.20, 

Ergebnisse der Vergangenheit stellen keine Garantie für künftige Entwicklungen dar
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1. Medical Strategy

Auszeichnungen 2020

Segment Biotechnologie Fonds 3 Jahre: Mai 2017 – Mai 2020

Mario Linimeier Platz 1

Dr. Michael Fischer Platz 2

Quellen: Finanzen Verlag, Stand: 31.01.20, Citywire - Stand: 30.06.20, FinanzResearch Wirtschaftsinformationen GmbH 15.05.20
Ergebnisse der Vergangenheit stellen keine Garantie für künftige Entwicklungen dar

Quelle: https://citywire.de/sector/equity-biotechnology-managers/i2162/?periodMonths=36&page=1&sortBy=totalreturn
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2. Der Gesundheitssektor

Stabile Gewinne auch in Krisenzeiten

Quelle: Bloomberg, Stand: 30.06.20, Ergebnisse der Vergangenheit stellen keine Garantie für künftige Entwicklungen dar

➢ Gesundheits-/“Medikamenten“-Ausgaben können nicht zurückgestellt werden

➢ Gewinnentwicklung der Unternehmen unabhängig von Konjunkturzyklen – im Sektorvergleich stabil auch in Rezessionsphasen (s. 

„Finanzkrise“ 2008)

Gewinnentwicklung verschiedener Branchen seit 1995
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2. Der Gesundheitssektor

BioPharma – günstige Bewertungsniveaus

Quelle: Bloomberg, Stand: 31.05.20, Ergebnisse der Vergangenheit stellen keine Garantie für künftige Entwicklungen dar

➢ Während Medizintechnik höher bewertet ist, zeigt BioPharma günstige Niveaus

➢ Bedeutung von Therapieentwicklern könnte zukünftig steigen, da nur dieser Sektor Lösungen bietet um zukünftig derartige konjunkturelle 

Verwerfungen zu vermeiden

➢ Höhere Investitionen und stärkere Forschungsanreize im Bereich Viren und Antibiotika wahrscheinlich
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3. Corona

Wege zur Überwindung der Krise

Quellen: 
https://www.statnews.com/2020/03/11/flattening-curve-coronavirus/?utm_source=STAT+Newsletters&utm_campaign=ae0caf69ad-MR_COPY_01&utm_medium=email&utm_term=0_8cab1d7961-ae0caf69ad-149620005
https://de.statista.com/infografik/21186/was-social-distancing-beim-coronavirus-bewirkt/  
Studie: Estimating the infection fatality risk of COVID-19 in New York City, 1. März – 16. Mai 2020

Maßnahmen:

➢ Gegenwärtig: Hygiene, soziale Distanzierung, Atemschutzmasken, Tracing App

➢ Kurzfristig: Wirkstoff-Entwicklung, besseres Screening (Ausweitung der Testkapazitäten), Identifizierung von Genesenen 

(Antikörpertests)

➢ Mittel - Längerfristig: Impfstoff-Entwicklung

Todesrisiko: Wissenschaftliche Studie aus New York City 
(Zeitraum 01. März – 16. Mai 2020)

* Infection fatality risk = dt: “Fall-Verstorbener-Anteil” 
→ Anteil der Todesfälle unter allen Infizierten

Alter Fallzahlen (Infizierte) IFR (%) *

<25 14.692 0,011

25-44 60.474 0,12

45-64 69.839 0,94

65-74 23.875 4,67

75+ 22.512 13,83

All 191.392 1,45
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3. Corona

COVID-19: Breite Entwicklungsbemühungen der BioPharma-Industrie

➢ Über 600 Präparate und Impfstoffe in Entwicklung

➢ Mit Remdesivir (von Gilead) und Dexomethason (generisch) stehen bereits erste wirksame Präparate am Markt zur Verfügung

➢ Zulassung weiterer Präparate über die nächsten Monate zu erwarten

▪ Direkt gegen das Virus gerichtete Medikamente
▪ Präparate, mit denen sich durch das Virus verursachte Komplikationen behandeln lassen
▪ Antikörper zur Unterstützung des Immunsystems
▪ Impfstoffe

4 unterschiedliche Ansätze

Quelle: https://www.bio.org/policy/human-health/vaccines-biodefense/coronavirus/pipeline-tracker. Stand: 29.06.20

Stand: 01.06.2020

Stand: 29.06.2020

https://www.bio.org/policy/human-health/vaccines-biodefense/coronavirus/pipeline-tracker
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3. Corona

Aktueller Stand der Impfstoff-Entwicklung

➢ Auszug aus einer Vielzahl von Programmen

➢ Bis dato noch kein mRNA-Impfstoff zugelassen (junge Technologie)

➢ Für Markterfolg entscheidend ist das Wirksamkeits- & Sicherheitsprofil

➢ Produktionskapazität als Herausforderung

Quelle: https://www.biopharmadive.com/news/coronavirus-vaccine-pipeline-types/579122/, Stand: 09.07.2020

Genbasierte Impfstoffe
(mRNA, DNA, virale Vektoren)

Junge Verfahren

Proteinbasierte Impfstoffe Altes/Klassisches Verfahren 

Vollvirus-Impfstoffe Altes/Klassisches Verfahren
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4. Quantensprünge in der Medizin

Übersicht: Arzneimittelentwicklung

Grundlagenforschung
Suche nach therapeutischen 

Angriffspunkten (Targets)

Präklinische Forschung:
Daten zur Wirksamkeit & 
Sicherheit in Zellkulturen 
und Tiermodell

Klinische Prüfungsphasen
Phase I: Verträglichkeit, Nebenwirkungen, 
Gesunde Testpersonen
Phase II: Wirksamkeit, kleine Anzahl Patienten
Phase III: Ausweitung der Patientenzahlen, 
unterschiedliche Gruppen

Einreichung der 
Zulassungsdaten

ZulassungsverfahrenVermarktung Markteinführung 
& Vertriebsstart; 

evtl. durch Partner
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4. Quantensprünge in der Medizin

Vielversprechende Innovationen

➢ Neue onkologische Therapien erhöhen Heilungschancen und verlängern Überleben

➢ Gentherapie-Ansätze können Heilung ermöglichen (z.B. Hämophilie)

➢ Zunehmende Anzahl an seltenen Erkrankungen behandelbar

➢ Große Zukunftshoffnungen liegen auf neuen Therapieoptionen für ZNS-Erkrankungen

Quelle: Medical Strategy

Krebs

ZNS-ErkrankungenSeltene Erkrankungen

Gen- & RNA-Therapie
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4. Quantensprünge in der Medizin

Onkologie: Überdurchschnittliches Wachstum

➢ Steigerung von 12,9% 2017-2018

➢ 5. Jahr in Folge mit zweistelligen Wachstum

➢ Bis 2023 Steigerung auf ca. 240 Mrd. USD erwartet

Quelle: Iqvia Institute Global Oncology Trends 2019, Mai 2019, Seite 37 Abb. 29 und Seite 46

81
85

96

108

126

0

20

40

60

80

100

120

140

160

2014 2015 2016 2017 2018

Globale Ausgaben in Mrd. USD für Behandlung von Krebserkrankungen 



Werbemitteilung - Nur für professionelle Investoren14

4. Quantensprünge in der Medizin

Onkologie: Produkte in Spätphasen

➢ Anzahl der Therapien hat sich von 711 (2017) auf 849 (2018) um 19% erhöht

➢ Von 2008 bis 2018 Steigerung um 77%

➢ Anteil der zielgerichteten biotechnologischen Produkte hat sich in dem Zeitraum verdoppelt

Quelle: Iqvia Institute Global Oncology Trends 2019, Mai 2019, Seite 15 Abb. 9

Entwicklung der Pipeline in späten klinischen Prüfungsphasen
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4. Quantensprünge in der Medizin

Ausblick: Welche Krankheiten sind noch nicht behandelbar?

➢ Vielzahl an Krankheiten ohne geeignete Therapie-Optionen

➢ Besseres Verständnis der Pathologie sowie neue Behandlungsmodalitäten (z.B. Gen- & RNA-Therapie) eröffnen neue Möglichkeiten

Quelle: https://pharmaboardroom.com/articles/investments-and-deal-activity-in-orphan-drug-products/ (Zugriff am: 03.01.2020)
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4. Quantensprünge in der Medizin

Hohes Wachstum von Orphan-Arzneitmitteln

➢ Ca. 7.000 seltene Krankheiten - 50% der Betroffenen sind Kinder - 30% sterben vor Erreichen des 5. Lebensjahres

➢ Aktuell nur 5% der Krankheiten durch zugelassene Produkte behandelbar, jedoch starke Pipeline

➢ Patientengruppen sind gut organisiert, neue lebensrettende Produkte werden eingefordert

➢ Orphan Drugs Umsatzwachstum bis 2024: jährlich 12,3% vs. 6,0% andere Arzneimittel

➢ Anteil am Gesamtumsatz von ca. 10% (2010) auf ca. 20% (2024) erwartet

Quelle: Evaluate Pharma, Orphan Drug Report 2019, 6th Edition Seite 9, Figure 2
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4. Quantensprünge in der Medizin

Ca. 2900 neue Substanzen in später Entwicklungsphase

➢ 2017 und 2018 Steigerung der klinischen Programme um 11% 

➢ Anteil der onkologischen Therapien auf 29% gewachsen

➢ Weitere wichtige Bereiche sind Neurologie, Dermatologie und Schmerztherapie

➢ 77% der Late-Stage-Pipeline entfällt auf Small Caps

Quelle: IQVIA INSTITUTE; The Changing Landscape of Research and Development, Chart 6, Seite 12, April 2019

Late-Stage (Phase II oder später) Pipeline nach Therapiegebieten
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4. Quantensprünge in der Medizin

FDA: Zulassungen 1. HJ 2020

➢ Gradmesser: Viele innovative Produkte in den Pipelines der Unternehmen

➢ Regulatorischer Fortschritt: FDA handelt eher schnell als langsam; steigende Anzahl an Zulassungen trotz „Corona-Krise“

Quellen:
https://www.fda.gov/drugs/new-drugs-fda-cders-new-molecular-entities-and-new-therapeutic-biological-products/novel-drug-approvals-2020
https://www.fda.gov/drugs/new-drugs-fda-cders-new-molecular-entities-and-new-therapeutic-biological-products/novel-drug-approvals-2019

Im 1. HJ 2020 bereits doppelt so viele Zulassungen wie 1. HJ 2019 
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5. Innovationen und Übernahmen

Biopharma: Innovationszwang

➢ Unternehmenswachstum systemisch durch Patentabläufe bedroht

➢ Nur permanente Innovation löst das Problem

Quelle: PiperJaffray Investment Research, Juni 2016, Seite 83

Patentabläufe fo(ö)rdern Innovationen

Patentablauf

Patentablauf

Patentablauf

Patentabläufe 2020 – 2024 in Mrd. USD

Quelle: IQVIA Institute, Global Medicine Spending and Usage Trends – Outlook to 2024
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5. Innovationen und Übernahmen

Hohe Aktivitäten bei M&A Deals

➢ Patentabläufe/Innovationszwang führt zu hoher Zahl an M&A-Deals

➢ Kleinere Biotech-Unternehmen als primäre Übernahmeziele & Kooperationspartner

Quelle: Evaluate Vantage Pharma, Biotech & Medtech 2019 in Review, Report Februar 2020, Seite 13

Innovationen fo(ö)rdern M&A
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5. Innovationen und Übernahmen

Übernahmen von Portfolio-Unternehmen

➢ In den letzten eineinhalb Jahren 9 Übernahmen von Portfoliounternehmen

➢ Junge Innovationsführer im Fokus von M&A-Deals

➢ Trotz Corona setzen sich Firmenkäufe fort

➢ Weiterhin hohe Mittel bei Large Caps

➢ Übernahmen schaffen Mehrwert im Fonds

*zzgl. Nachbesserungsrecht bei Produkterfolg (CVR)**bezogen auf den volumengewichteten durchschnittlichen Kurs an den 60 Tagen vor Bekanntgabe der Übernahme

Datum Name Subsektor Käufer Prämie

25.02.2019 Spark Biotech Roche 122%

25.02.2019 Clementia Biotech Ipsen 68%*

17.06.2019 Array Biotech Pfizer 62%

16.09.2019 Alder Biotech Lundbeck 79%*

10.10.2019 Ra Pharma Biotech UCB 111%

09.12.2019 ArQule Biotech Merck & Co 107%

10.01.2020 Dermira Biotech Eli Lilly 86%**

04.05.2020 Stemline Biotech Menarini Group 142%*

05.05.2020 Portola Biotech Alexion 132%

Quelle: Medical Strategy, Stand: 31.05.20, 

Ergebnisse der Vergangenheit stellen keine Garantie für künftige Entwicklungen dar
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5. Innovationen und Übernahmen

BioPharma: Small- und Mid Caps als spezielle Investitionschance

▪ Produktinnovationen können auch zukünftig mit hohen Preisen auf den 
Markt gebracht werden

▪ Erfolgreiche Produktentwicklungen /Markteinführungen sind die 
Grundlage für überdurchschnittliches Upside-Potenzial

▪ Adäquate Streuung ermöglicht ausreichende Risikodiversifizierung

▪ Small/Mid Caps werden verstärkt zu gesuchten Übernahmezielen

Quelle: Medical Strategy

➢ Fokus auf junge Innovationsträger mit großem Wachstumspotenzial
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6. Unser Fonds: MEDICAL BioHealth

Der Investmentprozess

➢ Das richtige Unternehmen (Stockpicking), zum richtigen Preis (Bewertung), zum richtigen Zeitpunkt (Volatilität nutzen)

➢ Die qualitative Analyse bildet den Kern der Due Diligence

Investitionskriterien

Innovationsgrad Neue Standards (First in Class, Best in Class)

Entwicklungsstand Produkt nahe am Markt (Proof of concept)

Management u. 
Finanzierung

Erfahrung und ausreichend Cash für Entwicklung

Bewertung
Überdurchschnittliches Wachstumspotenzial durch 
erfolgreiche Produktentwicklung

Quelle: Medical Strategy
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6. Unser Fonds: MEDICAL BioHealth

Konsistente Investmentstrategie in der Krise

▪ Die bewährte Anlagestrategie im Fonds wurde auch während der Krise unverändert fortgesetzt:                  
gezielte Investments in Innovationsführer mit überzeugendem Chance/Risiko-Profil

▪ Krisenweise Verwerfungen im Markt wurden konsequent für Umschichtungen und zum Aufbau neuer 
Positionen genutzt

▪ COVID-19-Player stellen eine kleine Beimischung, aber nicht das zentrale Investmentthema im Fonds dar
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6. Unser Fonds: MEDICAL BioHealth

Das Wichtigste in Kürze

Segmentallokation

Allokation nach Unternehmensgröße Allokation nach Produktentwicklung

Währungsallokation

Quelle: Medical Strategy GmbH, 30.06.2020
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6. Unser Fonds: MEDICAL BioHealth

Performance Übersicht

Indexierte Wertentwicklung seit Auflage am 30.10.2000 (in %)

Quelle und Stand: Cleversoft GmbH, 30.06.2020

YTD 1 Jahr 3 Jahre 3 Jahre p.a. 5 Jahre 5 Jahre p.a. 10 Jahre 10 Jahre p.a.
seit 

Auflage*
seit 

Auflage p.a.*

Kumulierte    
Wertentwicklung 
(brutto, in %)                

10,2 % 27,1 % 71,2 % 19,6 % 71,3 % 11,4 % 434,8 % 18,2 % 448,6 % 9,0 %

Quelle und Stand: Cleversoft GmbH, 30.06.2020
* Die Fondstranche wurde am 30.10.2000 aufgelegt.

➢ Weitere Fondstranchen verfügbar: Institutional und währungsgesichert

Quelle: Cleversoft Performance-Berechnung nach BVI-Methode / Der Ausgabeaufschlag  (bei Anlage und Wiederanlage) wurde nicht berücksichtigt und auch individuelle Kosten wie Verwahrstellengebühren wurden nicht einbezogen. Unter Einbeziehung des Ausgabeaufschlages 
und der Verwahrstellengebühren fiele die Wertentwicklung niedriger aus. Die Wertentwicklung der Vergangenheit ist kein Indikator für die zukünftige Performance und keine Garantie für Erfolge in der Zukunft.

YTD 1 Jahr 3 Jahre 5 Jahre 10 Jahre seit Auflage*

Volatilität 42,6 % 32,5 % 24,7 % 23,7 % 20,4 % 22,0 %
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6. Unser Fonds: MEDICAL BioHealth

Performance Übersicht

Jährliche Wertentwicklung der letzten 5 Jahre rollierend als Balkendiagramm brutto und netto (in %)

Quelle: Cleversoft Performance-Berechnung nach BVI-Methode / Der Ausgabeaufschlag  (bei Anlage und Wiederanlage) wurde nicht berücksichtigt und auch individuelle Kosten wie Verwahrstellengebühren wurden nicht einbezogen. Unter Einbeziehung des Ausgabeaufschlages 
und der Verwahrstellengebühren fiele die Wertentwicklung niedriger aus. Die Wertentwicklung der Vergangenheit ist kein Indikator für die zukünftige Performance und keine Garantie für Erfolge in der Zukunft.

Quelle und Stand: Cleversoft GmbH, 30.06.2020

Jan Feb März April Mai Juni Juli Aug Sep Okt Nov Dez Jahr

2017 0,0 % 8,9 % -0,8 % -0,3 % -5,7 % 4,1 % -2,5 % -0,2 % 7,5 % -0,8 % -0,6 % 5,0 % 14,5 %

2018 5,4 % 1,5 % -3,0 % 4,0 % 8,7 % 4,1 % -0,7 % 5,6 % -2,1 % -11,2 % 2,1 % -12,4 % -0,4 %

2019 11,9 % 8,7 % 2,5 % 0,2 % -2,5 % 2,7 % 3,0 % -3,9 % -3,1 % 2,6 % 11,9 % 4,8 % 44,1 %

2020 -2,4 % -3,0 % -12,1 % 24,2 % 5,6 % 1,0% - - - - - - 10,2 %

Monatliche Performanceübersicht (in %)

Quelle und Stand: Cleversoft GmbH, 30.06.2020
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6. Unser Fonds: MEDICAL BioHealth

Outperformance der EUR/Retailtranche vs. Indizes: seit Auflegung (30.10.2000) 

Quelle: vwd(Kursindizes in EUR / Für die Berechnung der Indexperformance und die Wechselkursumrechnung wurden jeweils Vortagesschlusskurse herangezogen. Da der Fonds schwerpunktmäßig in Nordamerika investiert ist, wurde so der Zeitverschiebung Rechnung 
getragen.),(Fonds: Performance-Berechnung nach BVI-Methode / Der Ausgabeaufschlag  (bei Anlage und Wiederanlage) wurde nicht berücksichtigt und auch individuelle Kosten wie Depotgebühren wurden nicht einbezogen. Unter Einbeziehung des Ausgabeaufschlages und der 
Depotgebühren fiele die Wertentwicklung niedriger aus. Die Wertentwicklung der Vergangenheit ist kein Indikator für die zukünftige Performance und keine Garantie für Erfolge in der Zukunft.

Performance seit 
Auflegung 30.10.2000

In EUR in 
%

Outperformance 
in EUR in %

MEDICAL BioHealth EUR 448,31 %   

MSCI WRLD/Health CARE 170,95 % 277,36 %

NASDAQ Biotechnology 163,29 % 285,02 %

S&P 500 65,56 % 382,75 %

Amex Pharmaceutical Index 12,55 % 435,76 %
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6. Unser Fonds: MEDICAL BioHealth

Fondsvergleich: Segment Biotech- und Healthcarefonds zusammengefasst; Stand 30.06.2020

Quelle: vwd(Kursindizes in EUR Fonds: Performance-Berechnung nach BVI-Methode / Der Ausgabeaufschlag  (bei Anlage und Wiederanlage) wurde nicht berücksichtigt und auch individuelle Kosten wie Depotgebühren wurden nicht einbezogen. Unter Einbeziehung des 
Ausgabeaufschlages und der Depotgebühren fiele die Wertentwicklung niedriger aus. Die Wertentwicklung der Vergangenheit ist kein Indikator für die zukünftige Performance und keine Garantie für Erfolge in der Zukunft.
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6. Unser Fonds: MEDICAL BioHealth

MEDICAL BioHealth als Vermögensbaustein

MEDICAL

BioHealth

Gesamt-
vermögen

MEDICAL BioHealth als Abrundung eines zukunftsträchtigen Portfolios

Quelle: Medical Strategy, Stand 31.05.2020
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7. Fazit / Ausblick

Fazit

Demographie und Innovation als Grundlage für wachsende Gesundheitsausgaben

Breiter und nachhaltiger Innovationzyklus in der  Arzneimittelentwicklung beflügelt Upsidepotenzial

Kleinere u. mittelgroße Unternehmen liefern vielfach den Nachschub an Therapien

Expertenwissen als Grundlage um in zukünftige Aufsteiger zu investieren

Gute Ergänzung & Beimischung – keine Überschneidungen mit Standardportfolien

MEDICAL BioHealth

✓ Corona-Krise bietet Opportunitäten für selektive Käufe

✓ Aktive Umschichtung in Werte mit attraktivem Chance/Risiko-Verhältnis

✓ Grundlage für mögliche Outperformance nach der Krise wird jetzt gelegt
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7. Fazit / Ausblick

Ausblick

Ohne Gesundheit kein Wachstum

-

Innovationen sind die Lösung

Die Bedeutung & 
Akzeptanz 

des Gesundheitssektors 
wird dadurch 

zukünftig wachsen

Arzneimittelentwickler 
werden durch 

Wirk- und Impfstoffe 
die Corona-Pandemie 

stoppen



Werbemitteilung - Nur für professionelle Investoren33

7. ESG

Nachhaltigkeitskriterien im Gesundheitssektor

1. Der Bereich hat per se keine eindeutigen Ausschlüsse (Waffen, Atom-, Kohlestrom, etc.)

2. Umwelt – Soziales - Unternehmensführung (CO2 Ausstoß, Arbeitsrechte, Korruption) 

3. Spezielle Kriterien: 
✓ Produktsicherheit und Marketingpraktiken (Opioidkrise USA)
✓ Lebensethik (Abtreibung, Verhütung, Eingriff in Erbgut des Menschen)
✓ Tierversuche (Einhaltung der gesetzlichen Vorgaben)

4. Konzentration auf Produktentwickler, die hohen Zusatznutzen generieren: 
✓ Erste Therapie überhaupt (first in class), seltene Erkrankungen (Minderheiten)
✓ Lebensverlängernd und Qualität der zusätzlichen Lebenszeit
✓ Bessere Verträglichkeit – geringere Nebenwirkungen – Präzisionsmedizin
✓ Genauere Diagnostik, Vermeidung von Fehldosierungen
✓ Zugang zu Medikamenten in ärmeren Regionen
✓ Wertebasierte Preisgestaltung (pay for performance)

➢ Produkte von BioPharmaunternehmen führen zu einer Verbesserung der Lebensbedingungen

➢ Sie tragen direkt positiv dazu bei, die UN Nachhaltigkeitsziele 3 und 10 zu erreichen 
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MEDICAL BioHealth: Zahlen & Fakten

Anteilsklassen EUR EUR H I (institutionell) I H (institutionell) I X (institutionell) EUR E (institutionell)

Anteilsklassen-Währung Euro Euro (USD wird 
abgesichert)

Euro Euro (USD wird 
abgesichert)

Euro Euro

ISIN LU0119891520 LU0228344361 LU0294851513 LU0295354772 LU1152054125 LU1783158469

WKN 941135 A0F69B A0MNRQ A0MQG5 A12GCR A2JEMC

Bloomberg OPMEDIC LX OPJZ GR OPMEDEI LX OPMDEIH LX OPMDEIX LX OPMEDEE LX

Auflegungsdatum 30. Oktober 2000 30. September 2005 02. Mai 2007 18. Dezember 2014 03. April 2018

Mindestanlage keine 100.000 EUR 10 Mio. EUR 20 Mio. EUR

Ausgabeaufschlag bis zu 5 % für den Vertrieb

Bestandsprovision bis zu 0,5 % für den Vertrieb keine keine keine

Laufende Kosten* 1,86% 1,86% 1,36% 1,35% 1,05% 0,99%

Zzgl. einer evtl. 
anfallenden 
erfolgsabhängigen 
Vergütung

15,0 % des 2,5% (Hurdle Rate) übersteigenden 
Wertzuwachses bezogen auf den NAV pro Anteil 

im Geschäftsjahr (High-Water-Mark)

10,0 % des 2,5% (Hurdle Rate) 
übersteigenden Wertzuwachses bezogen 
auf den NAV pro Anteil im Geschäftsjahr 

(High-Watermark)

10,0 % des 2,5% (Hurdle Rate) 
übersteigenden 

Wertzuwachses bezogen auf 
den NAV pro Anteil im 
Geschäftsjahr (High-

Watermark)

keine

Ertragsverwendung Ausschüttend, 0,10 je Anteil am 25.04.2018, bislang keine weiteren Ausschüttungen Keine Ausschüttung

Gesamtvolumen ca. 500 Mio. Euro (Stand: 30.06.2020)

Geschäftsjahr 31.12.

Weitere Informationen können dem aktuell gültigen vollständigen oder vereinfachten Verkaufsprospekt vom 14.08.19  entnommen werden. * laufende Kosten gemäß KIID vom 07.02.20, Quelle: Hauck & Aufhäuser Fund Services S. A..
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MEDICAL BioHealth: Vorteile & Risiken

Vorteile

▪ Teilhabe am weltweiten Wachstum des 

Gesundheitsmarkts

▪ Portfolio aus sorgfältig ausgewählten 

Unternehmen

▪ Fokussierung auf Entwickler innovativer 

Therapien

▪ Know-how eines interdisziplinären 

Experten-Teams mit wissenschaftlichen 

Background

Risiken

▪ Kursrisiken

▪ Kreditrisiken

▪ Liquiditätsrisiken

▪ Kontrahentenrisiken

▪ Marktrisiko

▪ Risiken aus Derivateeinsatz

▪ Währungsrisiken
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Ergänzungen für ein breitdiversifiziertes Healthcare-Portfolio
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Wir sind Partner der Apo Asset Management GmbH 

„Die Apo Asset Management GmbH (apoAsset) ist einer der führenden Anbieter von Anlageprodukten mit Gesundheitsprofil. Seit über 20 

Jahren entwickeln und managen wir Investmentfonds für private und institutionelle Anleger. Weitere, langjährige Schwerpunkte sind Multi-

Asset-Fonds mit über 130 Anlagekategorien sowie Rentenfonds. Das Unternehmen wurde vielfach ausgezeichnet, unter anderem vom 

Anlegermagazin „Focus Money“ als eine der besten Fondsanlage-Gesellschaften Deutschlands. Derzeit verwalten wir ein Fondsvermögen 

von insgesamt rund 3,5 Mrd. Euro.“

apo Digital Health Aktien-Fonds

Der erste Digital-Health-Aktienfonds 
- bereits dreifach ausgezeichnet:

apo Medical Opportunities Aktien-Fonds

Nutzung des gesamten Investitionsspektrums des Gesundheitsmarktes
und mit durch Kombination von zwei Managern mit entsprechenden 
Expertisen.
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Rechtliche Hinweise

Weitere ausführliche Hinweise zu den Chancen und Risiken enthält der Verkaufsprospekt. Dieser sowie die 
Halbjahres- und Jahresberichte sind allein verbindliche Grundlage für den Erwerb von Fondsanteilen. Sie sind 
erhältlich bei der Verwaltungsgesellschaft. Die Ausführungen gehen von der gegenwärtigen Rechts- und 
Steuerlage aus. Es wird keine Gewähr dafür übernommen, dass sich diese nicht durch Gesetzgebung, 
Rechtsprechung oder Erlasse der Finanzverwaltung ändert. Änderungen können auch rückwirkend eingeführt 
werden und sich nachteilig auswirken. Die steuerliche Behandlung hängt von den persönlichen Verhältnissen 
des jeweiligen Kunden ab und kann künftigen Änderungen unterworfen sein. Die in dieser Produktinformation 
enthaltenen Meinungsaussagen geben die aktuelle, sorgfältig erstellte Einschätzung der Medical Strategy
GmbH wieder; diese können sich jederzeit ohne vorherige Ankündigung ändern. Die Anteile dieses Fonds sind 
nicht für den Vertrieb in den USA oder an US-Bürger bestimmt. 
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Rechtliche Hinweise - Teil 2

Dieses Dokument ist eine Werbemitteilung. Es kann ein individuelles Beratungsgespräch nicht ersetzen, ist 
keine Anlageberatung und keine Aufforderung zum Kauf oder Verkauf von Anteilen und dient ausschließlich der 
Produktbeschreibung. Es ist keine Finanzanalyse und muss daher nicht allen gesetzlichen Anforderungen zur 
Unvoreingenommenheit von Finanzanalysen genügen. Es unterliegt daher auch nicht einem Verbot des Handels 
vor der Veröffentlichung von Finanzanalysen. Die Medical Strategy GmbH sowie Dritte, von denen die Medical 
Strategy GmbH Informationen bezieht, übernehmen trotz sorgfältiger Beschaffung und Bereitstellung keine 
Haftung für die Richtigkeit, Vollständigkeit, Aktualität oder Genauigkeit sowie Verfügbarkeit der im Rahmen 
dieses Informationsangebots zum Abruf bereitgehaltenen und angezeigten Daten. Die Medical Strategy GmbH 
und die Cleversoft GmbH, welche die Präsentation/Monatsberichte technisch erstellt, haben die Daten nicht 
selbst verifiziert und übernehmen keine Haftung für Verluste, die durch die Verwendung dieser Informationen 
verursacht oder mit der Nutzung dieser Informationen im Zusammenhang stehen. Die Verwendung dieser 
Informationen erfolgt auf eigenes Risiko. 
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Copyright, Haftungsausschluss, Adressen

VERWALTUNGSGESELLSCHAFT, REGISTER- UND TRANSFERSTELLE: 

Hauck & Aufhäuser Fund Services S.A.

1c, rue Gabriel Lippmann

L-5365 Munsbach

VERWAHRSTELLE:

Hauck & Aufhäuser Privatbankiers AG, Niederlassung Luxemburg

1c, rue Gabriel Lippmann

L-5365 Munsbach

ZAHLSTELLEN 

Luxemburg

Hauck & Aufhäuser Privatbankiers AG, Niederlassung Luxemburg

1c, rue Gabriel Lippman

Deutschland

Hauck & Aufhäuser Privatbankiers AG

Kaiserstr. 24

60311 Frankfurt am Main

Schweiz

1741 Fund Solutions AG

Burggraben 16

9000 St. Gallen 

© Copyright

Diese Publikation ist urheberrechtlich geschützt. Die dadurch begründeten Rechte, insbesondere der
Übersetzung, des Nachdrucks, des Vortrags, der Entnahme von Abbildungen und Tabellen, der
Funksendung, der Mikroverfilmung oder der Vervielfältigung auf anderen Wegen und der Speicherung
in Datenverarbeitungsanlagen, bleiben, auch bei nur auszugsweiser Verwertung, vorbehalten. Eine
komplette oder auszugsweise Vervielfältigung dieser Publikation ist auch im Einzelfall nur in den
Grenzen der gesetzlichen Bestimmungen zulässig. Zuwiderhandlungen können zivil- und
strafrechtliche Folgen nach sich ziehen. Bildrechte bei Medical Strategy (Adobestock bzw. fotolia)

Haftungsausschluss

Obwohl diese Publikation mit Sorgfalt erstellt wurde, ist nicht auszuschließen, dass sie unvollständig ist
oder Fehler enthält. Der Herausgeber, dessen Geschäftsführer, leitende Angestellte oder Mitarbeiter
haften deshalb nicht für die Richtigkeit, Vollständigkeit und Aktualität der Informationen; dies gilt auch
für die in diesem Dokumente enthaltenen Daten, die von Dritten stammen, auch wenn nur solche
Daten verwendet werden, die als zuverlässig erachtet wurden. Etwaige Unrichtigkeiten oder
Unvollständigkeiten der Informationen begründen keine Haftung, weder für unmittelbare noch für
mittelbare Schäden.

Die ggf. enthaltenen Aussagen zur Marktlage stellen unsere eigene Ansicht der geschilderten
Umstände dar. Hiermit ist weder eine Allgemeingültigkeit noch eine Empfehlung beziehungsweise
Anlageberatung verbunden. Die Ausführungen gehen zudem von unserer Beurteilung der
gegenwärtigen Rechts- und Steuerlage aus. Die in der Publikation gemachten Aussagen können ohne
Vorankündigung jederzeit geändert werden.

Die Publikation darf nicht als Verkaufsangebot oder als Aufforderung zu Abgabe eines Angebots
zum Kauf von Wertpapieren verstanden werden. Sie ist insbesondere kein Verkaufsprospekt im
Sinne des Gesetzes, sondern eine werbliche Darstellung, die der individuellen Information dient.

Die Lektüre dieser Publikation ersetzt nicht die individuelle Beratung.

Die in dieser Publikation enthaltenen Angaben stellen keine Anlageberatung dar, sondern geben
lediglich eine zusammenfassende Kurzdarstellung wesentlicher Merkmale des Fonds. Die
vollständigen Angaben zum Fonds, ausführliche Hinweise zu Anlagezielen, Gebühren und Risiken
sowie rechtliche und steuerliche Hinweise enthält der Verkaufsprospekt.

Der Verkaufsprospekt sowie die Wesentlichen Anlegerinformationen sind die allein verbindliche
Grundlage für den Kauf von Fondsanteilen. Bitte lesen Sie den Verkaufsprospekt sowie die
Wesentlichen Anlegerinformationen sorgfältig durch und konsultieren Sie Ihren rechtlichen und/oder
steuerlichen Berater, bevor Sie eine Anlage tätigen. Den Verkaufsprospekt sowie die Wesentlichen
Anlegerinformationen erhalten Sie kostenlos in deutscher Sprache auf Anfrage bei der
Verwaltungsgesellschaft.
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Kontakt - Fondsmanager

Medical Strategy GmbH

Bahnhofstr. 7

D–82166 Gräfelfing

Tel.: +49 (0) 89-272724-0

Fax: +49 (0) 89-272724-24

Geschäftsführer:

Dr. Michael Fischer

Jürgen Harter

Harald Schwarz

Mario Linimeier

Medical Strategy GmbH

Daimlerstr. 15

D–86356 Neusäß

Tel.: +49 (0) 821-259351-14

Fax: +49 (0) 821-259351-11

E-Mail: jharter@medicalstrategy.de

www.medicalstrategy.de


