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Peggy Seyfert ist seit dem 1. April 2021 Key Account 
Managerin bei ebase und hier u.a. für die Betreuung der 

Fondskonzept AG als Kooperationspartner zuständig.

Zu Ihren Hauptaufgaben bei ebase zählt die Anbindung  
und Betreuung von großen Kooperationspartnern             

und deren Untervermittlern. Frau Seyfert vertritt ebase    
auf Messen / Veranstaltungen und übernimmt vereinzelt 

auch Schulungen für die Kooperationspartner und          
deren angebundene Untervermittler.

Vor Ihrem Wechsel zu ebase war Peggy Seyfert u.a.                 
als Vertriebsdirektorin bei der Fondsdepot Bank              

sowie in gleichwertiger Position bei der     
Augsburger Aktienbank tätig.
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Ihre Referenten

Peggy Seyfert
Key Account Managerin

Telefon: +49 89 45460 – 793
Mobil: +49 172 81 61 281
peggy.seyfert@ebase.com
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Florian Brandmair ist seit 2016 Account Manager bei ebase.

Dort betreut er in der Region Süd und West Vermittler, 
Makler, Multiplikatoren und Vermögensverwalter.

Herr Brandmair ist zuständig für Schulungen zum ebase 
Produkt- und Leistungsspektrum, ist Ansprechpartner für 
neue Produktideen und bietet vertriebliche Unterstützung 

für alle angeschlossenen Partner im Rahmen von 
Einzelterminen, Webinaren und Workshops.

Vor seinem Wechsel zu ebase war Florian 
Brandmair u.a. als Leiter der Partner- und VIP 

Vermittlerbetreuung sowie als Vertriebsdirektor 
bei der Fondsdepot Bank tätig.
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Ihre Referenten

Florian Brandmair
Account Manager

Telefon: +49 89 45460 – 645
Mobil: +49 175 19 54 818
florian.brandmair@ebase.com
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15 Migrationen 
seit 2002

rund 300
Kooperationspartner

• Banken
• FinTechs
• IFAs
• KVGen
• Unternehmen
• Vermögensverwalter
• Versicherungen

9 Mio. 
Transaktionen p.a.

rund 40
Mrd. EUR AuA

White Label 
Quote 

85%
über 1.000 VL-fähige Fonds

über 300 VL-fähige ETFs

rund 300
Mitarbeiter

über 8.000 Fonds

rund 1.000 ETFs
mehr als 210 

Kapitalverwaltungsgesellschaften

über 7.000 
sparplanfähige Fonds

über 1 Mio. Kunden

ebase in Zahlen*

* Stand 31.03.2021
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ebase Historie: Von der Fondsplattform zur
B2B-Direktbank

2002
▪ Gründung der European 

Bank for Fund Services 
GmbH (ebase®) aus der 
ADIG Investment GmbH 
mit Sitz in Haar bei 
München

2003
▪ ebase übernimmt 

komplette Depot-
verwaltung von KVGen

2007

▪ Einführung Fund 
Brokerage für 
institutionelle Kunden 
via SWIFT

▪ Vollbankstatus

▪ Abwicklung von 
Exchange Traded Funds 
(ETFs)

2009
▪ Erweiterung der 

Produktpalette um 
Tages- und 
Festgeldkonto

▪ comdirect erwirbt 100 
% der ebase Anteile von 
Commerz Asset Mana-
gement Holding GmbH

2010
▪ Verlegung des Sitz von 

Haar bei München ins 
benachbarte Aschheim

▪ Ausbau des 
Zahlungsverkehrs

▪ Einführung App „ebase 
mobile viewer“

2011
▪ Erweiterung der 

Banklizenz um das 
Finanzportfolio-
mangement (§32 KWG)

▪ Einführung des ebase 
Managed Depot, als 
eigene  Vermögens-
verwaltungslösung der 
ebase

2014
▪ Einführung der ersten 

rein ETF-basierten 
Online-Vermögens-
verwaltung in 
Deutschland, dem Robo 
Advisor fintego

▪ Erste Kooperationen mit 
FinTech-Unternehmen

2016
▪ Umsetzung 

Fremdwährungs-
fähigkeit

▪ Digitale Depoter-
öffnung mit 
e-Signatur und 
Videoident

▪ Einführung White-label 
Robo-Advisor

2012
▪ Einführung ETF-

Sparpläne für 
Vermögenswirksame 
Leistungen (VL)

▪ Start des Angebotes 
eines Wertpapier- und 
Dispositionskredit

▪ Einführung von 
Cominvest (später 
finvesto) einer 
Fondsplattform für 
Privatanleger

2013
▪ Einführung ebase 

Wertpapierdepot

▪ Abwicklung von 
Genussrechten für 
Unternehmen

▪ Umfirmierung in 
European Bank for 
Financial Services GmbH 
(ebase®) 

Erfolgreiche Transformation zu einer führenden B2B-Direktbank

2017
▪ Ausbau Angebot im 

Bereich nachhaltige 
Geldanlage

▪ Entwicklungspartner-
schaft mit FinTech

2018
▪ Weitere Stärkung des 

Firmenkundenangebots, 
bspw. mit 4/6-
Augenprinzips für voll 
digitale Freigaben

▪ Robo Advisor fintego 
wird für die Anlage von 
Betriebsvermögen 
geöffnet

2019
▪ Deutliche Erweiterung 

des ETF-Angebots und 
Umstellung auf ein 
Marktpreismodell

▪ Öffnung des Robo 
Advisor fintego für 
betriebliche Alters-
vorsorge (bAV)

▪ FNZ Group erwirbt 100% 
der ebase Anteile von 
der comdirect Bank AG 

2004
▪ Entwicklung 

institutioneller Depots 
speziell für Banken und 
Versicherer

2020
▪ ebase übernimmt das 

Wertpapiergeschäft der 
Augsburger Aktienbank*

▪ Umstellung des ebase 
Managed Depots: ebase 
setzt auf nachhaltige 
Fonds nach ESG-Kriterien

* Das Closing der Transaktion ist für Mitte 2021 geplant.
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FNZ Group

Quelle: https://www.fnz.com/de/

Standorte:

ebase – Your B2B Banking Partner



ebase …

…Depotvarianten



9ebase – Your B2B Banking Partner

Die Depot und Kontenarchitektur

1
Konto flex als Verrechnungskonto u.a. zur 

Abwicklung von Aufträgen und Entgelten

2 Investmentdepot für Fonds und ETFs

3

Wertpapierdepot für Aktien, ETFs (über die 

Börse gehandelt), Anleihen, Optionsscheine 

und Zertifikate bzw. sonstige Wertpapiere

4

Wertpapierkreditkonto zur 

Bereitstellung/Abwicklung eines 

Wertpapierkredits 

1

4

32



10ebase – Your B2B Banking Partner

Die Depot und Kontenarchitektur

1
Konto flex als Verrechnungskonto u.a. zur 

Abwicklung von Aufträgen und Entgelten

2 Investmentdepot für Fonds und ETFs

3

Wertpapierdepot für Aktien, ETFs (über die 

Börse gehandelt), Anleihen, Optionsscheine 

und Zertifikate bzw. sonstige Wertpapiere

4

Wertpapierkreditkonto zur 

Bereitstellung/Abwicklung eines 

Wertpapierkredits 

1

4

32
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Preismodelle ebase Investmentdepot

12,00 Euro p. a.1 

(Vertragsentgelt)

Zusatzoption: VL Depot

Die Anlage der Vermögenswirksamen Leistungen (VL) erfolgt in Form eines VL-

Sparvertrags im ebase Depot. Wird ausschließlich ein VL-Sparvertrag verwahrt, fällt 

kein zusätzliches Depotführungsentgelt an.

1 Bitte beachten Sie das jeweils gültige Preis- und Leistungsverzeichnis für ebase Depots und Konten der European Bank for Financial Services GmbH (ebase®). 
2 Für Minderjährige wird kein Depotführungsentgelt berechnet bis zur Vollendung des 18. Lebensjahres

„flex select“

Zwei Depotpositionen

9,00 Euro
pro Quartal1 

(Depotführungsentgelt)

(36,00 Euro p. a.)

Kein Depotführungsentgelt für Minderjährige (unabhängig vom Depotmodell)2

„flex standard“

Ab drei Depotpositionen

12,00 Euro
pro Quartal1 

(Depotführungsentgelt)

(48,00 Euro p. a.)

„flex premium“

Ab drei Depotpositionen
+ offline-Transaktions-

modell

17,00 Euro
pro Quartal1

(Depotführungsentgelt)

(68,00 Euro p. a.)

„flex basic“

Eine Depotposition

5,00 Euro
pro Quartal1

(Depotführungsentgelt)

(20,00 Euro p. a.)

Abrechnung Depotführungsentgelt erfolgt pro Quartal (unabhängig vom Depotmodell)
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Anlage von Betriebsvermögen 

ebase Business Depot  - Das Beste aus zwei Welten!

Leistungen für Unternehmen Depot für Investmentfonds

Spezifisches Reporting für Betriebsvermögen* zeitnah 
verfügbar

Transparentes Preismodell (95,20 EUR inkl. MwSt. 
bzw.1/4 jährl. 23,80 EUR)

Transaktionen auch im 4- und 6-Augenprinzip Bis zu 99 Depotpositionen möglich

ebase-Expertenteam für Installation und laufende 
Betreuung

Attraktives Online-Banking Angebot mit firmenkunden-
spezifischen Features

Schnittstellen für Datenlieferung möglich Kostenloses Business Konto inklusive**

Zugriff auf das gesamte Fondsspektrum der ebase von rund 8.000 Fonds und über 900 ETFs

* Bilanzwertaufstellung, Jahressteuerbescheinigung, Wertpapierabrechnung mit erweitertem steuerlichen Reporting 

**  Bitte beachten Sie die jeweils aktuell geltenden Bedingungen zum Verwahrentgelt. 



14ebase – Your B2B Banking Partner

Filme zum ebase Business Depot

https://www.youtube.com/watch?v=nfgqZsrcCvk&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=1zvhVmdNUjI&feature=youtu.be
https://www.youtube.com/watch?v=-0TZvtmbGiw&feature=youtu.be
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Die Depot und Kontenarchitektur

1
Konto flex als Verrechnungskonto u.a. zur 

Abwicklung von Aufträgen und Entgelten

2 Investmentdepot für Fonds und ETFs

3

Wertpapierdepot für Aktien, ETFs (über die 

Börse gehandelt), Anleihen, Optionsscheine 

und Zertifikate bzw. sonstige Wertpapiere

4

Wertpapierkreditkonto zur 

Bereitstellung/Abwicklung eines 

Wertpapierkredits 

1

4

32
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Features
smsTAN-Verfahren

Services
ebase online Partner, 
App: ebase mobile viewer

Das Produkt im Überblick

• Verwahrung von Wertpapieren wie Aktien, Anleihen, ETFs, Zertifikaten, 
Optionsscheinen etc. 

• Online-Handelsmöglichkeiten an allen gängigen in- und ausländischen 
Börsenhandelsplätzen inklusive Xetra und Tradegate

• Außerbörslicher Direkthandel 

• Ordermöglichkeiten: online, telefonisch, per Fax

• Servicenummer für Endkunden

• Konto flex zur Abwicklung von Aufträgen und Entgelten

Die Vorteile für den Partner

• Konsolidierung der Wertpapierbestände der Kunden

• Transparentes Preismodell

• Depotüberträge von anderen Instituten möglich

• Ideale Ergänzung zum Investmentdepot

ebase – Your B2B Banking Partner

ebase Wertpapierdepot
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ebase Wertpapierdepot: Preise/Konditionen

1 Auszug aus dem Preis- und Leistungsverzeichnis für ebase Wertpapierdepots und Konten bei der European Bank for Financial Services GmbH. Bitte beachten Sie das jeweils aktuell gültige Preis- und Leistungsverzeichnis für ebase 
Wertpapierdepots und Konten. Ggf. fallen zusätzlich fremde Börsenspesen an.

Depotführungsentgelt 12 Euro p. a.

Orderentgelt Inland:
0,25 % des Ordervolumens

mind. 9,90 Euro Entgelt
pro Order (max. 59,90 Euro) 

Orderentgelt Ausland:
0,25 % des Ordervolumens

mind. 45 Euro Entgelt
pro Order (max. 150 Euro) 

Handel über die Börse1:

Außerbörslicher Direkthandel:

• Direkte Wertpapiergeschäfte mit einem Emittenten oder Makler 

• Orderzeiten i.d.R. bis 22:00 Uhr (teilweise auch am Wochenende) 

• Kursanfrage an den Emittenten direkt über die Handelsplattform in der Ordermaske 

• Emittent erstellt Preisangebot, zu welchem ein Kauf oder Verkauf möglich ist

• Kunde hat einige Sekunden Zeit, das Angebot anzunehmen

• Keine börsenplatzabhängigen Entgelte
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ebase Advanced Depot

Weitere Informationen unter: https://www.ebase.com/depots/ebase-advanced-depot/

https://www.ebase.com/depots/ebase-advanced-depot/
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…kauft WP-Geschäft 
der Augsburger 
Aktienbank
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Zielwelt ASK/ Sparplandepot
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Zielwelt WSK



Aus AAB SVV wird …

…bei ebase Managed
Depot
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SVV / Managed Depots im Überblick*

Bezeichnung ALT bei AAB Bezeichnung NEU bei ebase Vermögensverwalter

HSBC-VV (Nettovariante) HSBC Exklusiv Managed Depot ebase

HSBC-VV HSBC Select Managed Depot ebase

MMD Mandat MMD Managed Depot ebase

Patriarch-Select-VV PatriarchSelect Managed Depot ebase

Patriarch-Select-Trend 200-VV
PatriarchSelect Trend200 

Managed Depot ebase

RP-Topseller-Strategien RP Managed Depot ebase

*keine vollständige Aufzählung aller Managed Depots bei ebase
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Kundentransaktionen

• Kauf und Verkauf können durch den Kunden jederzeit online oder per Formular beauftragt werden
• Transaktionen werden entsprechend den Cut-Off-Zeiten sofort erfasst und unter Berücksichtigung des 

Fonds mit dem spätesten Forward-Pricing sofort ausgeführt (keine Allokationstermine)
• Kauf per Überweisung des Anlagebetrages zugunsten der Depotposition ebenfalls möglich
• Käufe werden immer entsprechend der Soll-Allokation des Musterfondsportfolio durchgeführt
• Verkäufe erfolgen gemäß Ist-Struktur des Fondsportfolios im Kundendepot; Erlöse entweder zugunsten 

Konto flex oder externer Bankverbindung
• Transaktionen im Managed Depot sind immer Betragsorders, Abrechnung der Fondspositionen (auch ETFs) 

erfolgt mit 6 Nachkommastellen
• Sparpläne werden zum 1. oder 15 des Monats ausgeführt (Lastschrift von Referenzbankverbindung oder 

Konto flex) und immer sofort investiert

Entgelte

• Belastung Entgelte über Stückeverkauf aus einem definierten Fonds im Fondsportfolio oder aus Gesamt-
Portfolio (nicht mehr über Cashposition/Konto)

• Depotführungsentgelt: zukünftig quartärliche Belastung 
• Vermögensverwaltungsentgelt: quartärliche oder halbjährliche Belastung auf Basis der durchschnittlichen 

Monatsultimobestände (keine taggenaue Berechnung)

Wichtigste Änderungen

ebase – Your B2B Banking Partner

LVP Rückgewähr
• wenn ebase Vermögensverwalter: automatische Auskehr an Kunden; Kauf von Anteilen des 

entsprechenden Fonds (wird nicht auf Konto ausgezahlt)

Ertragsausschüttungen • werden grundsätzlich in den ausschüttenden Fonds wiederangelegt (nicht auf Konto ausgezahlt)

Depotüberträge • Sind im Managed Depot grundsätzlich nicht möglich
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Preise und Leistungen im Überblick
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Ausblick Zielwelt & FAQs:

https://www.ebase.com/faq-migration-aab

https://www.ebase.com/faq-migration-aab
https://www.ebase.com/faq-migration-aab


European Bank for Financial Services GmbH (ebase®) – ein Unternehmen der FNZ Group

Hausanschrift
European Bank for Financial Services GmbH
Bahnhofstraße 20
85609 Aschheim

Postanschrift
European Bank for Financial Services GmbH
80218 München

ebase Info-Lines für Interessenten
Telefon: +49 89 45460 - 185
(Montag bis Freitag von 8:00 bis 18:00 Uhr)
Telefax: +49 89 45460 - 892 

Geschäftsführung

Kai Friedrich

Jürgen Keller

Vorsitzender des Aufsichtsrats

Frank Strauß

Impressum & Disclaimer

Disclaimer

Die vorliegende Unterlage beruht auf rechtlich unverbindlichen Erwägungen der European Bank for Financial Services GmbH (ebase®). Sämtliche Angaben dienen 
ausschließlich Informations- und Werbezwecken und stellen weder eine individuelle Anlageempfehlung /Anlageberatung noch ein Angebot zum Kauf oder Verkauf von 
Wertpapieren oder sonstigen Finanzinstrumenten dar. Die in der Unterlage enthaltenen Informationen ersetzen keine individuelle anleger- und anlagegerechte 
Beratung noch berücksichtigen sie steuerliche Aspekte. Eine Anlageentscheidung bzgl. eines Investmentfonds/ETFs oder anderen Wertpapieres bzw. 
Finanzinstrumentes sollte nur auf Grundlage der jeweiligen Produktinformations- und/ oder Verkaufsunterlagen, die insbesondere auch Informationen zu den Chancen 
und Risiken der Vermögensanlage enthalten, getroffen werden. Die ausführlichen Verkaufsprospekte, welche u.a. auch die vollständigen Anlagebedingungen 
enthalten, die wesentlichen Anlegerinformationen (KIIDs bzw. ggf. Basisinformationsblatt (BIB)/Packaged Retail and Insurance-based Investment Products (PRIIPs)), die 
aktuellen Jahres- und Halbjahresberichte sowie auch Produktinformationsunterlagen sind unter  www.ebase.com abrufbar bzw. können bei ebase angefordert werden. 
Diese Unterlage ist urheberrechtlich geschützt. Die ganze oder teilweise Vervielfältigung, Bearbeitung und Weitergabe an Dritte darf nur nach Rücksprache und mit 
Zustimmung der ebase erfolgen.

ebase im Internet
www.ebase.com
www.b2b.ebase.com 
www.unternehmen.ebase.com



Wir schaffen Lösungen


