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ORGANIGRAMM

WealthKonzept
Vermogensverwaltung AG

WealthKonzep_t

Vorstand: Hans-Jurgen Bretzke, Karsten R. Wolf
FDI (ohne Borsenmakler)




DAS KONSTRUKT

Strategie-Advisor (z.B. Makler 34f und/oder externer Asset-Manager)

WealthKonzept
Beratervertrag ‘ Vermogensverwatlung AG

Partner der FondsKonzept AG O Vermittlungsvertrag/Tippgebervertrag NS
§ 34f/d GewO )

FondsKonzept Investmentmakler GmbH | |

Betreuung Vermogensverwaltungsvertrag

Depotfuhrungsvertrag

Fondsplattform (z.B. AAB/FFB) Portfolioanderungen




WEALTHKONZEPT
2. VORTEILE FUR SIE UND IHRE KUNDE




IHRE VORTEILE

Weiterentwicklung ihres
Geschaftsmodells e e e

« Professionelle & Digitale Vermdgensverwaltung
als neue Dienstleistung

« Rechtssicherheit (FinVermV — Taping,
Geeignetheit)

« Weniger Verwaltungsaufwand (Dokumentation
- mehr Zeit fur Sie)

« Schnelle Reaktion auf Marktveranderungen

» Einstiegsentgelt und jahrliche
Verwaltungsgebduhr.

» Individuelle Rabattierungen maoglich W reuen une, dass Sie sch fr e Weallonzept interesseren. Die gl

fondsbasierte Vermogensverwaltung ist ein Wachstumsfeld par excellence. Nach

o N e u e Ve rtrie b Sweg e d u rC h Z u fU h re r— M O d e I I e“ Umfragen wahit heute bereits ein Drittel der Kunden Finanzdienstleister nach ihrer
" digitalen Kompetenz aus. Die WealthKonzept &ffnet |hnen die Tur zu innovativen,

o Kei n e Rest ri kt i O n e n bzg | . M i n d eStVO I u m i n a rechtssicheren und hocheffizienten Losungen fir Makler und Kunden. Mit unserer

« |deal fur kleine und grol3e
Depots

Vermogensverwaltung in
einer neuen Dimension




VORTEILE IHRER KUNDEN

Weiterentwicklung ihres
Geschaftsmodells

WealthKonzept Strategie

- Sie als personlicher Berater bleiben d
Ie a S erson IC er era er el en er e < < : In unserem konzernweiten Verbund sind mehr als Tausend Spezialisten flr die
An S p reCh pa r‘tn er Vor O r‘t » ;_, ‘ L ! 'x ’ Vermittlung von Finanzanlagen aktiv, Diese arbeiten seit vielen Jahren erfolgreich in

der Beratung ihrer Kunden und haben daraus eigene ldeen flr Anlagekonzepte in

® G Ie i C h b e h a n d I u n g S g ru n d S a‘tz ' . : d : -« . ; ._ A . "'_.'a investmentfondsgestitzten Portfolios entwickelt. Daraus ist die Idee entstanden, diese
> - - s B it =

Konzepte Uber WealthKonzept Strategie als fondsgebundene Vermogensverwaltung

*  Wenn rufe ich zuerst an? WSt i TLE . e s———
*  Schnelle Reaktion auf Marktveranderungen RN s
- Laufende Uberwachung und Priifung der Portfolien —
« Transparente Gebihrenstruktur (keine Bepro)
» Regelmallige & transparente Berichterstattung

« Geringerer administrativer Aufwand




MANAGEN SIE SCHON ODER LASSEN SIE MANAGEN

« Volle Integration in lhre Infrastruktur
« Wenn gewunscht voll digital

« Nutzen Sie den vollen Leistungsumfang der
FondsKonzept AG

MAKLERSERVICECENTER FINANCECLOUD FINANCEAPP FONDSSHOP



IHR SERVICE MIT DER»
WEALTHKONZEPT AG

Schaffen Sie ein Beratungserlebnis fur Ihren Kunden!




WEALTHKONZEPT
3. EINRICHTUNG UND PFLEGE IHRER STRATEGIEDEPOTS




3. EINRICHTUNG UND PFLEGE IHRER
STRATEGIEDEPOTS

Zusammenstellung ihrer Fondsstrategie
« Auswahl ihrer Fondvorschlage
« Zertifizierung bzw. Prufung
* |Implementierung ihrer Fonds in die
Auswahlliste

Telefonservice aktiviert =

MUSTERMANN Aktiv: Mustermann Financial Max Mustermann (0]
‘l FINANCIAL

Daten Berichte Formulare Online Order Kommunikation Externe Zugidnge Ubersicht

=

Kunden m
) Fur die Zusammenstellung lhrer persoénlichen Strategie bendtigen Sie vom Vermodgensv
Neuer Kunde ( [;é Neues Wertpapler vorschiagen ) bereits zertifizierte, beantragte oder abgelehnte Wertpapiere schaffen. Sollten die von I
Depotpositionen & Z.ertlﬂZIerung vorzulegen. Bitte t.aeachten. Sie, das sug den Stat.us auf "Beantragt" setzen
- ein Fondsvolumen grofRer 30 Mio € und alter als drei Jahre sein sollte. Unter Bemerkung
Versicherungen Nach der Uberprifung des Wertpapiers durch den Vermégensverwalter erhalten Sie ein
Kreditpositionen j verfugbare Wertpapiere ] vorgeschlagene Wertpapiere ] abgelehnte Wertpapiere
Transaktionen Hier findet sich eine Liste der der verflugbaren Wertpapiere.
vermittier Wertpapiersuche ) Gesellschaft Alle
Kontakte Lagerstelle Alle
Abrechnungen Schwerpunkt | Alle _ i
Region Alle v | Ertragsart Alle
Wertpaplerinfo Wahrung Alle v| Bezugsfahigkeit | Alle
Gesellschaften Auflagedatum von =) bis =)
Dokumentenarchiv SRI LJ1 LJ2 LJ3 UJ4 LJS LJe LJ7 SRRI[J1 ([ J2 [J3 LJ4 LIS UJ6 U7
__J nur komplexe Fonds __| Geeignet fur Privatkunden
PDF Datei hochladen . nur Fonds aus der Favoritenliste L nur ETFs
Ticket erstellen Zusatzliche Einschrankung (ISIN, WKN, Name, Schwerpunkt)
Freischaltung Datei << Reduzierte Suche | Suche 16schen J | Suche starten




3. EINRICHTUNG UND PFLEGE IHRER

STRATEGIEDEPOTS
FLEXIBILITAT IN DER VARIANTENVIELFALT UNSERER VV

Eine Strategie mit unterschiedlichen
« Makrookonomischen Ansatzen
» Lander und Branchengewichtungen
« Zinsszenarien (Short vs. Long Duration)
« Deflation vs. Inflation

. elefonservice aktiviert -
MUSTERMANN Aktiv: Mustermann Financial Max Mustermann (
&V FINANCIAL

Daten Berichte Formulare Online Order Kommunikation Externe Zugidnge Ubersicht

Kunden m
Neuer Kunde ‘2 ‘E& @ \ ) Vorschlage-Archiv | r?ée neuen Vorschlag erstellen

{ )\ /i L Y 11 ¢ v - ) \ o )
Depotpositionen Name der Vermogensverwaltung WealthKonzept

Versicherungen
Varianten Beschreibungen und Dokumente Einstellungen
Kreditpositionen

Transaktionen | Variante 4 || Variante 3 | Variante 2 | Variante 1

Vermittler D. @ _@ Zielmarktdaten berechnen | |  Zielmarktdaten tbernehmen | £/~ @
Kontakte ISIN Name Gesellschaft
Abrechnungen

Wertpapierinfo

Gesellschaften

Dokumentenarchiv

PDF Datei hochladen

Ticket erstellen




3. EINRICHTUNG UND PFLEGE IHRER
STRATEGIEDEPOTS

Kommunikationsgrundlage - Strategiereport
« Legen Sie die Anlageziele lhrer Strategie fest
» Yajahrlicher Marktkommentar zur Strategie
» Yajahrlicher Portfoliokommentar

Varianten Beschreibungen und Dokumente Einstellungen

Marktkommentar zur Strategie ) Portfoliokommentar zur Strategie )

Nach dem turbulenten ersten Halbjahr, das vom ,Corona-Crash“ und eing
Borsen gepragt war, setzte sich der Kursanstieg an den Aktienmarkten ir
zunachst fort. So nahmen die Anzeichen fur eine Erholung der Weltwirtst
meisten Lockdown-MaRnahmen belebte sich die Industrieproduktion, wal
Tourismus weiterhin stark unter der Bekampfung der Corona-Pandemie |
Die Kurserholung wurde im dritten Quartal immer wieder von Sorgen um
gebremst. In der Gunst der Anleger stiegen weiterhin besonders die Akti
Internet-basierte Geschafte als Profiteure der Corona-Krise gelten. Der p
legte im dritten Quartal um 7,6 Prozent auf 27.782 Zahler zu, tbertroffen
Anstieg um 12,4 Prozent.

Der Euro-STOXX-50-Index beendete das Quartal mit einem kleinen Rl
Zahlern und der deutsche Leitindex DAX mit einem Zuwachs von 3,7 Pra
europaischen Durchschnitt schnitten deutsche Aktien wieder Uberdurchst

Anlagestrategie ) Dokumente und Prospekte

Nach dem turbulenten ersten Halbjahr, das vom ,Corona-Crash” und einer weitreichenden Kurserholung an den A - Dokument hochladen '
Borsen gepragt war, setzte sich der Kursanstieg an den Aktienmarkten in der Hoffnung auf wirksame Impfstoffe :
zunachst fort. So nahmen die Anzeichen fur eine Erholung der Weltwirtschaft zu. Nach der Aufhebung der Name

meisten Lockdown-MaRnahmen belebte sich die Industrieproduktion, wahrend manche Branchen wie der

Tourismus weiterhin stark unter der Bekampfung der Corona-Pandemie leiden.

Die Kurserholung wurde im dritten Quartal immer wieder von Sorgen um den Anstieg der Corona-Infizierten L
gebremst. In der Gunst der Anleger stiegen weiterhin besonders die Aktien von Unternehmen, deren v




3. EINRICHTUNG UND PFLEGE IHRER
STRATEGIEDEPOTS

Finale Einstellungen

« Legen Sie die Stammdaten fest
* |Implementieren Sie die Zielmarktdaten

* Feinjustierung ihrer Strategie

Varianten Beschreibungen und Dokumente Einstellungen

Verwahrstelle | FFB v maximale Richt-Bandbreite eingesteliter Wert  Die maximale Rl
. . N Diese ist verpflic
: . 0,
Risiko der Strategie 7]  chancenorientiert (GSRI 4) v Geldmarktfonds/Liquiditat 0% o Vermogensv
Automatisches Rebalancing | jahrlich v Renten-/Mischfonds rentenlastig 35 % (mindestens 5%
"Aktien/Mischf
Strategie-Kennung (?] Mischfonds ausgewogen o % en/iischion
S . ) o S 1
Minimum Einmalaniage 2 000,00 € Aktien-/Mischfonds aktienlastig 75 %  Die hier einges
VY, Daher kann bei €
- Rohstofffonds o % -
Minimum Sparplansumme 20000 € Kategorie hinzug
. Alternative Anlagefonds o %
Haltedauer in Jahren (7] 10 Um stets einen
Geblihren Gesamt sein als die Ver
Strategiegebuhr inkl. ges. MwSt. (Einstiegsentgelt, einmalig) 319 %
Vermogensverwaltungsgebuhr inkl. ges. MwSt. (jahrlich) 119 %
Kosten pro Transaktion 000 €
: damit Basispunkte gesamt
Verwahrgebuhr p.a. 015 % P g 100,0
) : Basispunkte WealthKonzept (7] 30
Verwahrgebuhr (maximal p.a.) 60000 €
_ : Basispunkte Advisor @ o
Depotgebuhr p.a. inkl. ges. MwSt. 4500 €
Depotgebuhr p.a. inkl. ges. MwSt. weiteres Depot 1200 €
Bestandsruckvergutung der Fonds %
Produktkosten p.a. %
geschatzte jahrliche Wertentwicklung (?] 750 %

)

Bei diesen Einstellungen kénnen Sie die Vorgaben fur den Zielmarkt Ihrer Strategie eingeben bzw. andern. Sie haben zwei Mdglichkeiten den Zielmarkt Ihrer Strategie zu bestimmen. Die Erstere ist, d
Fondsstrategie zuerst unter dem Reiter "Varianten" eingeben und durch das MSC den Zielmarkt Ihrer Strategie berechnen lassen. Hierzu bitte den Button "Zielmarktdaten Ubernehmen" anklicken. Die
zuerst hier den Zielmarkt Ihrer Strategie festzulegen und dann lhre Strategie zu gestalten. Dabei Uberwacht das MSC immer die Einhaltung des Strategiezielmarkts. Wenn die Strategie durch den Verr
genehmigt und aktiviert wurde, kann der Zielmarkt nicht mehr verandert werden.




WEALTHKONZEPT
4. VERMITTLUNG IHRER STRATEGIEDEPOTS




4. VERMITTLUNG EINER VV STRATEGIE
IHRE STRATEGIE-FREIGABE FUR ALLE FONDSKONZEPT PARTNER?

Anlagevorschlag erstellen
« Strategieauswabhl
» Vorschlag erstellen
« Kundenkommunikation starten

Telefonservice aktiviert L Angemeldet als
MUSTERMANN Aktiv: Dr. Max Fieseler (0731291)
Y FINANCIAL
Daten Berichte Beratung Formulare Online Order Kommunikation Kundenzugang Hilfe
Vermdogensiibersicht (] * Depo
Quartalsbericht Berechnungsparameter MyDepot WealthKonzept Wertpapierauswahl Vorgaben fir Depotoptimierung
Performance p.a.
VV-Strategie HNVEST R s
Kundendaten
Anlegerprofil \/ Alle markleregnﬁ‘ , & Markierungen entfernen
ISIN Name Kategorie SRI
Depotpositionen VI LU0095024591 AB FCP | - European Income Portfolio A2 Rentenfonds allgemein gemischte Laufzeiten Europa 2
Versicherungen i 7 DEOODA2AGM26 Absolute Return Multi Premium Fonds R Mischfonds flexibel Welt 3
VI LU1542252181 AGIF - Allianz Green Bond - AT - EUR Rentenfonds gemischt Investment Grade Welt 2
E-Mail W [F LU1339879758  Alger Small Cap Focus Fund A US Aktienfonds Small Cap USA 5
Transaktionen VIl DEO00A1JGBT2 ASSETS Defensive Opportunities Ul B Rentenfonds gemischt Investment Grade Welt 2
VIl DEO00A1145G6  AvH Emerging Markets Fonds Ul B Mischfonds ausgewogen Emerging Markets 3
Abrechnung V|7 LU0124384867  BlackRock Global Funds - Sustainable Energy Fund A2 U Aktienfonds Umwelt / Klima / Neue Energien Welt 4
Wertpapierinfo i ¢ LUO055631609 BlackRock Global Funds - World Gold Fund A2 USD Aktienfonds Rohstoffe Edelmetalle Welt 6
W IH LU1133292976 Coeli SICAV | - Global Select Fund R EUR Aktienfonds All Cap Welt 4
Dokumentenarchiv VI IF LU0974225590 Deutscher Mittelstandsanleihen FONDS M Rentenfonds Unternehmensanleihen Investment Grade Ex = 2




4. VERMITTLUNG EINER VV STRATEGIE
IHRE STRATEGIE-FREIGABE FUR ALLE
— FONDSKONZEPT PARTNER?

Beratungsmappe erstellen
« Auswahl VV Strategie
« Vermittlung starten
« Neueroffnung oder Wechsel in ein Strategiedepot
 |ndividuelle Rabattierungen moglich

Telefonservice aktiviert LJ Angemeldet a

MUSTE_RMANN Aktiv: Dr. Max Fieseler (0731291)
< FINANCIAL

Daten Berichte Beratung Formulare Online Order Kommunikation Kundenzugang Hilfe

- v - L 4 Emnnmrs oY g . r | 2 b~ \Aj I T y
Vermﬁgensubersu:ht m Beratungsmappe Fondsvermogensverwaltungsvertrag Wealthkonz

Quartalsbericht E & |@ &T—E ﬂ g -~ E &

Performance p.a.

i Kundendaten [Anlagestrategie“ Empfangsbekenntnis l

Kundendaten Verwende | WealthKonzept VV v Der Kunde hat sich fiir folgende Strategie entschieden

Anlegerprofil “rstinfoi io (?) 7 (®) HNVEST N

Depotpositionen Bitte laden Sie die unterschriebene B Die Strategie Hammonia nVest N ist darauf ausgelegt, in rollierenden 7 Jahreszyklen eine Rendite

Rahmenvereinbarung oder Erstinformation Schwankungen zu erreichen.
Versicherungen hoch. Der Fokus der Strategie liegt darauf, seine Gelder nur in den Bereichen zu investieren, in denen ¢
wird. Um dieses Ziel zu erreichen, darf die Strategie bis zu 100 % in Aktien bzw. aktienahnliche |

E-Mail Anlegerprofil ‘@ Aktienguote wird im Zeitverlauf bei ca. 90 % liegen. Die Aktiengquote wird automatisch nach 10% i

Ny igen Rucksetzern wieder erhoht. Ideal ist die Strategie flr Anleger, die fur Ihre Renditeerwartunge

GSRI: 5 (max. erlaubte SRI 5.4)

Transaktionen nehmen.

Abrechnung Kundendokumentation Grundlage [¥




VERSICHERUNGSMANTEL DER
WEALTHKONZEPT AG

ASSURANCE-LOSUNG

WealthKonzep_t Advisor Home Strategie Abwicklung Konditionsrechner Services Kooperationspartner Assurance-Losung

Assurance-Losungen

Anleger- und Strategiedepots im Versicherungsmantel

Die Vermogensverwaltungen der WealthKonzept passen sich den Anlagezielen [hrer
Kunden perfekt an. Daruber hinaus konnen sie auch in der Rechtsstrukiur einer
Lebensversicherung und damit in einem Versicherungsmantel gefuhrt werden. Dies

gilt fUr jedes Portfolio der WealthKonzept, darunter auch die Strategiedepots.

Hierzu werden von uns Rahmenvereinbarungen mit ausgewahiten
Versicherungsgesellschaften geschlossen, von denen Sie und Ihre Kunden

gleichermafen profitieren.

Weitere Informationen




9. IHR SERVICE MIT DER
WEALTHKONZEPT AG

Marketingpaket




HOMEPAGE MIT ADVISOR UND
VERMITTLER LOGIN

WealthKon zep_t WealthKonzept Kooperationsmodelle Partner werden

Die Kooperations-Modelle:
dreimal Erfolg

Ob als Tippgeber, Vermittler von Drittstrategien oder Fund-Advisor zur Umsetzung
eigener, fondsbasierter Anlagekonzpepte: Mit den eingespielien Kooperations-
Modellen der WealthKonzept punkten Sie mit herausragender digitaler Kompetenz und

rechtssicheren Prozessen, ohne eine kostenintensive Lizenz erwerben zu mussen.

LOGIN ADVISOR LOGIN TIPPGEBER

LOGIN VERMITTLER




HOMEPAGE FUR IHRE KUNDEN

Wealth Konzep_t Digital Beratung Strategie Rechner Uber uns Kontaktformular

A T

o , .
2 28 | ..; i ¢ 3 '_" e —,!i
b ke e N . }
: AN > ! 3
,lc.t L' th | WS4 o .“:m“’_: &

Al > AS jé;ﬁ;\' ,-.. Ly -
y > . \- e 1<
e ““ ‘ TR r 2f Ry Y

S 1

Die volldigitale
Vermogensverwaltung

Vermogensverwaltung gehort unter den Finanzdienstleistungen zu den 5“ | E—a
Konigsdisziplinen. Wer sich finanzielle Rucklagen erarbeitet hat, mochte diese mit 7 ]—:T"-’W’
traditionellen Werten aus Expertise und Vertrauen als auch mit klaren Antworten auf - | *%TQ
den digitalen Wandel betreut wissen. Die WealthKonzept AG hat ihren Ursprung in der - ]'!", _ | m“.

Tradition eines exklusiven Family Office. Sie verbindet jahrzehntelange Erfahrung bei
der Auswahl der leistungsstarksten Investmentfonds mit finanztechnologischer

Innovationskraft seit dem Jahr 2000. Uber die Option einer volldigitalen

VA /Avivm ey 2ot arn i imw Alvrma ChindtAarvalanem Al Arzarsarday Ciaa Airmas mast s TN irmAasaresisasrs 10s




HOCHWERTIGE KUNDENBROSCHUREN FUR SIE,
WENN GEWUNSCHT PERSONALISIERT

3
1)
2

KUNDENBROSCHUREN i f7nvest

WealthKonzept. WealthKonzept.

Vermogensverwaltung in einer neuen Dimension Vermogensverwaltung in einer neuen Dimension




KONDITIONSRECHNER |

Verschaffen Sie sich direkt den Uberblick




KONDITIONSRECHNER DER WEALTHKONZEPT

Es bestehen keine Restriktionen bzgl. der Mindestvolumina

Konditionen

Die Honorierung durch den Kunden erfolgt in erster Linie fur die erbrachten Managementleistungen. Zudem konnen Sie eine Einstiegsgebuhr erheben. Die sogenannte Bepro, die
Vertriebsfolgeprovision, wird zu 100 Prozent an den Kunden ausgekehrt. Die gewahlte Depotbank berechnet ihrerseits Transaktionsgebuhren, die wir fur unsere Kunden auf ein

geringes MaB reduzieren konnten. Beim Konditionenmodell kann nach Anlagevolumen und eingegangenem Risikoaversitat unterschieden werden.

- | WealthKonzept Konditionsstufen Modellportfolios FondsKonzept Konditionsstufen

Konditionsstufe Volumen VV — Gebuhr Wealthkonzept netto
1 O — 5 Mio. 30 BP
2 5 — 20 Mio. 25 BP
3 > 20 Mio. 20 BP
Konditionsrechner
Bestand VV-Gebuhr Courtage WK Courtage FK Courtage Advisor
eintragen Konditionsstufe Konditionsstufe
in % Bitte wahlen Bitte wahlen in %

oder auswahlen

Bitte wahlen

Berechnen

Ergebnis

Bestand in EUR Einahmen Advisor in EUR Einnahmen Berater in EUR




KONDITIONEN DER DEPOTBANKEN

FFB — Spezialisierte Fondsbank

FFB — Spezialisierte Fondsbank




KONDITIONEN DER DEPOTBANKEN

Baader Bank — Spezialisierte Wertpapierbank

Wertpapierhandel und Depotverwaltungsentgelt

Transaktionskostenpauschale (TKP) auf Depotgebuhr pro
das AuM Kunde p.a.

Fonds- und ETF-Strategie 0,15 % p.a. 40,00 EUR zzgl. Ust.

Modelle:

Aktien-Strategie 0,175% p.a. 50,00 EUR zzgl. Ust.

Das Angebot unterliegt folgenden Annahmen:

Maximal 30 Positionen pro Portfolio

1 x Rebalancing pro Quartal

Umschlagshaufigkeit max. Faktor 1 der AuM p.a.

Abrechnung Transaktionskostenpauschale quartalsweise auf Basis der durchschnittlichen
Monatsendbestande

Die Abrechnung der Geblhren erfolgt gegen die Endkunden.




IHRE NACHSTEN SCHRITTE |

lhre Schritte zum neuen Geschaftsmodell




lhre nachsten Schritte

WealthKonzept

Erste Schritte

Kontakt aufnehmen

ittler O Tippgeber




ONBOARDING

lhre Ansprechparter

VERTRIEBSMANAGER
SUD/OST

VERTRIEBSMANAGER
NORD/WEST

VERTRIEBSMANAGER
SUD/WEST

THOMAS BROSCHE FALK SIEDELMANN MICHAEL LEIS

Telefon:+49 177 9695 142 Telefon:+49 177 9695 084 Telefon:+49 151 6156 4886
brosche@fondskonzept.ag siedelmann@fondskonzept.ag leis@fondskonzept.ag




VIELEN DANK




